
 

 

 

 

انعهًٍوانثحجانعانٍانتعهُىوصاسج

جهاصالإششافوانتقىَىًٍانعه

الأكادًٍَوالاعتًادانجىدجضًاٌدائشج

قسىالاعتًاد

 

 البرنامج وصف دليل
 والمقرر الأكاديمي

الدراسي
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   انًقذيح: 
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 يفاهُى ويصطهحاخ:           
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  انثصشج اسى انجايعح: جايعح     

 الاداسج والاقتصاد  انكهُح/ انًعهذ: كهُح   

 انعهىو انًانُح وانًصشفُح  انقسى انعهًٍ: قسى   

 / انتسىَق انًصشفٍاسى انثشَايج الأكادًٍَ او انًهٍُ: تكانىسَىط     

 انعهىو انًانُح وانًصشفُحاسى انشهادج انُهائُح: تكانىسَىط فٍ     

 فصهٍانُظاو انذساسٍ:      

 1/10/2023تاسَخ اعذاد انىصف:      

 8/3/2024تاسَخ يمء انًهف:        

    

 

 

 

 

 

 

 

 دقـق انًهف يٍ قثم     

 شعثح ضًاٌ انجىدج والأداء انجايعٍ    

 اسى يذَش شعثح ضًاٌ انجىدج والأداء انجايعٍ:    

 انتاسَخ                           

 انتىقُع    

                                                            

 يصادقح انسُذ انعًُذ                                                                                          

 

 

 :   التوقيع

 :القسم رئيس اسم

 :   التاريخ

 

 :   التوقيع

 :العلمي المعاون اسم

 :   التاريخ

 

https://languages.uokufa.edu.iq/
https://languages.uokufa.edu.iq/
https://languages.uokufa.edu.iq/
https://languages.uokufa.edu.iq/
https://languages.uokufa.edu.iq/
http://uokufa.edu.iq/
http://uokufa.edu.iq/
http://uokufa.edu.iq/
http://uokufa.edu.iq/
http://uokufa.edu.iq/
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وتزوٌده بمفهوم واهمٌة ومواصفات الخدمة بشكل  ومهامهمفهوم واهمٌة التسوٌق المصرفً  اكساب الطالب مهارة معرفٌة عن
عام والخدمة المصرفٌة بشكل خاص من حٌث خصائصها ودورة حٌاتها وتطورها المرتبط بعناصر مزٌج الخدمة التسوٌقٌة 

المصرفٌة  المؤسساتالطالب بالمعلومات عن خصوصٌة العمل التسوٌقً فً  تزوٌدكالتسعٌر والتوزٌع والتروٌج كما ٌتم 
تلفةالمخ
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ان ٌتعرف على مفهوم التسوٌق بشكل عام والتسوٌق –1
  المصرفً بشكل خاص 

ان ٌحلل عناصر المزٌج التسوٌقً واستراتٌجٌات المعتمدة -2
 -فً التسوٌق المصرفً  

ان ٌقٌم وظائف البٌئة التسوٌقٌة المصرفٌة والتعرف على .3
 -متغٌراتها 

 ان ٌساهم فً اعداد البحث التسوٌق المصرفً.  -4

 

 

تطوٌر وتعزٌز مهارة التفكٌر حسب قدرة الطالب والانتقال 1
 -به الى مستوى التفكٌر 

 -تطوٌر وتعزٌز استراتٌجٌة التفكٌر الناقد فً التعلم 2
 

 

 

 محاضرات  -

 حلقات نقاشية 

 الاختبارات الاسبوعية
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 -كتب التسويق المصرفي 1

 -المجلات العلمية المختصة في التسويق 2

     البحوث والذراسات الاكاديمية 3
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انعًم عهً اقايح وسش وسفشاخ عهًُح نهطهثح انً انًصاسف نهتعشف عهً تسىَق انخذياخ انًصشفُح تشكم   

                         يثاشش .عًهٍ و
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انًقاتهح نًخشجاخ انتعهى انفشدَح يٍ انثشَايج انخاضعح نهتقُُىَشجً وضع اشاسج فٍ انًشتعاخ  ●

 يخشجاخ انتعهى انًطهىتح يٍ انثشَايج 

 اسى انًقشس سيض انًقشس انًستىي/ انسُح 

 4ج 3ج 2ج 1ج 4ب 3ب 2ب 1ب 4أ 3أ 2أ 1أ

انتسىَق   2023-2024

 انًصشفٍ
  اساسٍ
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 ًَىرج وصف انًقشس

: اسى انًقشس 

:سيض انًقشس 

انسُىٌ: انسُح/ انفصم  

تاسَخ إعذاد هزا انىصف 

  :أشكال انحضىس انًتاحح .5

 حضىسٌ فقط
 عذد انساعاخ انذساسُح )انكهٍ(/ عذد انىحذاخ )انكهٍ(:  .6

 ساعتاٌ اسثىعُا  
 
 اسم مسؤول المقرر الدراسً ) اذا اكثر من اسم ٌذكر(  .7

  َُة عثذانعضَض عثذاللهصو.و : الاسى

  .qizainab.abd_alazeez@uobasrah.edu: اًَُِم   

 
 

 

اكساب الطالب مهارة معرفٌة عن مفهوم واهمٌة 

وتزوٌده بمفهوم واهمٌة  ومهامهالتسوٌق المصرفً 

ومواصفات الخدمة بشكل عام والخدمة المصرفٌة بشكل 

خاص من حٌث خصائصها ودورة حٌاتها وتطورها 

المرتبط بعناصر مزٌج الخدمة التسوٌقٌة كالتسعٌر 

الطالب بالمعلومات  تزوٌدوالتوزٌع والتروٌج كما ٌتم 

عن خصوصٌة العمل التسوٌقً فً المؤسسات 

المصرفٌة المختلفة

 

 استراتٌجٌة التعلٌم تخطٌط المفهوم التعاونً. -1 

 استراتٌجٌة التعلٌم العصف الذهنً. -2

 استراتٌجٌة التعلٌم سلسلة الملاحظات -3
 

  

mailto:zainab.abd_alazeez@uobasrah.edu.iq


 

 

  
11 

 

  

 

ان ٌتعرف على مفهوم  مدخل تعرٌفً للتسوٌق  محاضرات/الصف أسئلة ونقاش
التسوٌق بشكل عام 

والتسوٌق المصرفً 
  بشكل خاص 

وان ٌحلل عناصر 
المزٌج التسوٌقً 

واستراتٌجٌات المعتمدة 
 فً التسوٌق المصرفً  
وان ٌقٌم وظائف البٌئة 

التسوٌقٌة المصرفٌة 
والتعرف على 

 -متغٌراتها 
ان ٌساهم فً اعداد  

البحث التسوٌق 
 المصرفً

2 1  

المزٌج التسوٌقً للخدمات  نعم  نعم 
 المصرفٌة 

2 2  

  3 2 مقدمة فً صناعة الخدمات  نعم  نعم 

  4 2 تصنٌف الخدمات  نعم نعم 

  5 2 البٌئة التسوٌقٌة للخدمات التسوٌقٌة  نعم  نعم 

نظم المعلومات التسوٌقٌة المصرفٌة  نعم  نعم 
 وبحوث التسوٌق 

2 6  

سلوك المستفٌد من الخدمة  نعم  نعم
 المصرفٌة 

2 7  

  8 2 الخدمات المصرفٌة  نعم  نعم 

استراتٌجٌة تسعٌر الخدمات  نعم نعم
 المصرفٌة 

2 9  

استراتٌجٌة الاتصالات التسوٌقٌة  نعم  نعم
 للخدمات المصرفٌة 

2 10  

استراتٌجٌة توزٌع الخدمات  نعم  نعم
 المصرفٌة  

2 11  

  12 2 عملٌة تقدٌم الخدمة المصرفٌة  نعم نعم

  13 2 الجمهور والخدمات المصرفٌة  نعم نعم

  14 2 الدلٌل المادي والخدمات المصرفٌة  نعم نعم

  15 2 الجودة والخدمات المصرفٌة  نعم  نعم

 

 دسجح نلايتحاَاخ انُهائُح 55و انُىيُح و انشهشَح وانفصهُح دسجح الايتحاَاخ 55: كانتانٍتىصَع 

 

 

 د.عثذانشضا فشج تذساوٌ انتسىَق انًصشفٍ /

 -كتة انتسىَق انًصشفٍ 1

 -انًجلاخ انعهًُح انًختصح فٍ انتسىَق 2

 انثحىث وانذساساخ الاكادًَُح3
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